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une glne excesvive 3

« fournir A la banque tous les renscignements rul lui sont nécessaires pour

pouvmiy porter un jugement sur la valeur de son entreprise :

{derniors bilans, comptes de profits et pertes, comptes d'exploitation, Hstc

des clients, des fournisseurs, eotc.)

La banque a dés lors la possibilité de juger le cyédit qu'elle peut con-
sentir 3 son client, Elle Iui fixe "un plafond d'escompte’, tres variable suia
vant les cas, c'est=-3-dire le montant minimum des risques d'escompte qulel-
1o va prendre sur lui m@me pendant une période,

sont g
~ of remarques’ * utile/: faire on ce qui concerne ces plafonds dies«

compte,

1°)} Le plafond d'escompte, pariois insuffisant pour Mactivité de l'entrepri-
se, oblign cette dernitre & ouvris des comptes dans plusicurs banques, qui
entendent?ﬁ?z%%gﬁ leurs engagements,

2°) Seules certaines entreprises de.tout premier ordre possadent un plae
fond d'escompte pratiquemant illimité, parce que avers elles, la question de

"erédit' ne se pose pa3,

3°) Notons qu'i Ithenre actuelle le piafond fixé par les banques i leur clien~
tele dépend également de kur propre trésorerie, Les bangues sont en effef é-
galement plafonnées, pour des raisons d'équilibre économique et financier,
dans leur réescompte aupreés de la Banque Centrale, Elles sont donc limitées
dans leur escompte par leur propire plafond et, en conségquence, par leur {ré-
sorerle, Dlautres types de restriction de cxédit peuvent intervenir et obliger
las banques, indépendamment de lours ressources, A restroindre les exédits

quie?ioa accordent,

Au plafond dfescompie de son cilent, lo banque ajoute le plus souvent
un Y'plafond tiré", Ce plaford fizze "2s risques maxima qu'une banque accepte
de prendre sur une m8me signiture. Il peut arriver qutun ciiel scit ainsi rejen
té de 'escompte, m8@me si 1a signature Jdu tiré est bonne ¢t méme s! le cliont
sa trouve en deca de son propre plafond, simplement parce ¢=n 1a hanque, en
fonction des ercomptes quielle a * . &éjb, pratiquer avec ce cliznt ou d'autres

clients, estime qu'il ne convient pas de prendre plus de risques sur cette si-

gnature,

'l./.ul
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Inversement, certaines sipnatures, particulidgrement indiscutées, sont
acceptées par les banques en dehors de tout plafond (sauf restrictions généra-‘

les de crédits),

b) La technique de l'escompte

Dane les limites de son plafond, le client peut remettre librement des
offets 2 1'escompte, au Bervice portefeuille, La banque doit en donner regu, a=
vec généralement une clause restrictive "recu an vue dlescompte', car elle se
donne 12 poesibilité d'examiner le papier qui lui est remie avant de l'accepter
-définitivement 2 'escompte,

Cet. examen du papier peut prendre un temps variable, suivant les éta-
bldssements, le montant de 1a traite, le lieu de domicilation, la connaissance
de la sipgnature, |

Loreque la banque a décidé d'escompter un ou plusieurs effets, elle
adresse 2 son client un bordereau d'escompte sur lequel est porté la caracté-
ristique des offets, le montant des agios et commissions percgus par 1la banque
et le produit net versé au compte du client, avec indication de la valeur,

S1i le papier remis 2 la bangue en vue d'escompte est rejeté par celle~
¢i, il est soit restitué au clent s'ilﬁ'éclame. goit pris A 1'encaissement par le
banquier, Dans ce cas, ¢e dernier agit simplement comme prestataire de sere
vice, c'est«dedire comme mandataire de son client, Il n'acquiert pas la pro=
priété de 1effet, puisqu'il se contente de le présenter au paiement, le jour de
1*¢chéance,

Lorsque l'escompte est accepté, la plupart des banquiers retiennent
dans leurs bordereaux un pourcemtage du montant net du produit de 1'escompte
pour constituer une garantie affectée 2 1a bonne fin des upéré,ticma entreprises
avec le client. Si les effets sont normalement payés 2 leurs échéances, ce ©mp=
te, bloqué au profit de la banque, ost remis aussitot & la disposition du client,
La ppurceni:a.ge de cette garantic varie suivant les établissements, ot il est roe
teru, jusqu'd concurrence du plafond autorisé, Avec certaine clients ou pour

certains papiers, les banques ne retiennent pas de garantie,

Catte garantie spécialement affectée on gage au profit de la banque,

ast préwe; soit dars la convention dlouverture du compte, soit dans tout autre’

RN
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contrat pouvant intervenir entre le banquier et son client, La garantie d'les =

compte ast parfols fournie sous forme de titres ou bons du trésor,

¢) Conditions de 'escompte

: g./%cepté .
Pour &tr 1*escompte, un effet de commerce doit nécesgairement ré-

pondre A certaines conditions,

1°} 11 doit 8tre payable X l'ordre de la banque, soit directement s'il est de-

meuré en blane, soit par voie dlendos.

Cet endos est un endos translatif : 11 transfert & 1= banque la pinpriété
de la traite et de sa provision qui en est inséparable, clest=dedire, nous le rap-
pelons, un droit autonome et di:;.'ect a 1'égard de tous les signatziresde lleffet,
Cn dit que le banquier devient "tiers porteur de l'cffat",

2°) I1 doit 8tre bancable ciestei~dire, pour lo papier commercial ordinaire,

eréé A moins de trois mois,

3°) 11 doit passer & la Banque Centrale,
. _
Ia Banque Central/tient un fichier de tous les non-paiements dont el-
le a connaissance,

Lorsqu'un commercant s'est fait noter pour plusieurs incidents de

paloment, clle consigne sa gignatureg, c'est-2«dire qu'ellec refuse le réescompte

de tous les effets escomptds par les banquiers sur ou & ce client, Il est évident
que, dans ces conditions, les banques qui, pour reconstituer leur trésorerie,
conservent rarement la totalité des offets escomptées en portefeuille, mais les
remettent & 1a Banque Centrale, refusent X leur four ces signatures ou tout au

moins ne les acceptent que dans d'étroites limites,

Il est indispensable & un commercant de ne pas faire consigner sa si-

gnature,

On ne¢ saurait trop conseiller d'éviter certains inecidents de
paiement simplement dus 3 ia négligence ou & 1'ignorance de certaines opéra-

tions bancaires, tdles que :
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absence d'avis de domiciliation ;

réglement direct d'effets - m8&me anticipés = par voie de chéques ou

autrement 3

= demande tardive de report dtéchéance ;

~ refus de paiement pour une, cause insuffisamment . justifiée, qui, en
'attention

amenant un retour des effcts;, risquent d'atlirer/de la Banque Centra-

le. Le tort causé par de semblables erreurs peut &ire sans commune

mesure avec la raison , m@me motivée,d'un refus de paiement,

4°) 11 doit 8tro accepté, Il est rare = encore que possible ~ gulune banque
escompte un effet non accepté, car seule I'acceptation fournit un recours cone
tro le tiré, L.e client doit donc remettre A sa banque un effet déja accepté ou lui
demander de procéder directement clle -m8me A ltenvoi 2 llacceptation, ce

qui nécessite quelques délais,

5°) I1 doit 8tre évidemment régulier : ondos, timbre, signature, etc.

d) Liimpayé d'oscompte

.. En cas de non paiement 3 son échiance d'un offef escompté, la banque débi-
te aussitdt son client du montant de 1'effet majoré des frais, Cette possibilité,
lui @8t expressément reconnue par la convention de compte courant, mé&me si,
~dans lMintervalle, lec client est décfd€ ou mis on faillite, m8me si un tiers a

pratiqué une saisiowarr®t sur le compte,

Par 13 m@me, la banque se rembour se de son avance - Elle restilue alors

1'affet impayé 3 son client, qui peut poursulvre le tiré pour son propre compte,

Ce retour dun effet cocompté impayé ne souleve pas do proﬁléme lorsque
le compte du cliont est demeuré créditeur malgré le débit provenant de 1'ime.
payé, Il en va tout autrement lorsque 1'état du compte ne permet pas le régle-

meant de Veffct en retour,

En débitant 1'effot en compte courant, le banquioer fait en effet novation 3 ses
droits, Il conserve un recours possible contre son client, mais il perd la pro-
priété de I'effet, clest-dedire le renours contre les autres signataires de la
traite. Clest l'inconvinient de la contrcepassation, Fn conirepassant 1'effet im-

payé, le banquier conserve son recours contre son client débiteur’,



Mais la contrepassation opérée le prive de 8es recours cambiaires contre las
co=gignataires de la lettrec de change, La contrepassation lui fait perdre la
propriété de 'effet et lo rend créancier chirographaire,

Clest pourquoi, en 1'état actuel de la jurisprudence, les banques ne déhitent
un effét impajré % leur client dont le compte ntest pas suffisamment approvision
né que si elles savent que ce ¢lient pourra toujoure faire face 3 ses engage= '
ments, Dans le cas contraire, les banques évitent de débiter 1'effet en compte
et de le restituer au client. Elles le conservent par - devers elles, soit dans
un "escompte impayé" exwlu du compte courant du client, soit, mieux encore,

dans leur portefeuille, Elles méﬁagent ainsi tous les recours contentieux,

Notons enfin que, de toute fagon, par l'escompte, la banque se charge de
faire dresser protdt si l'effet impayé est créé Mavec frais", encore que, par
la convention dtouverture de compte, les banques se fassent généralement dis-
penser de tout protét, Mais cette clause est prévuepour soustraire la banque 3
toute responsabilité dans ie cas o une erreur serzﬁt accomplie par son corrcese

pondant ou par elle =m@me, - prot®t non dressé ou établi hors des délais légaux,

II L'Encaissement :

De tous temps, les banques ont organisé pour leur propre compte un servi-
ce de recouvrement des ¢ffets de commerce, I1 été?it donc normal que, dans
le cadre des services rendus, les banques encaissent également los cheéques et

los offets qui appartiennent 2 leurs clients,

Apjourd'hui les banques ne procedent qu'@ 'encaissement des effets domicis
liés, car elles n'ont plus suffisamment d'encaissecurs pour se rendre au domie

clle privé des tirés,

Loas encaissements s'sffectuent comme pour les chequaes, par llintermdédiai
re de 12 ¢hambre de compensation des banques, des différences de sclde don-

nant seules lieu A reglement par virements,

Mandat TLes effeteérﬁgiasepour encaissement sont fournis "valeur en recouvre=
ment", clest-A=dire/'un endossement de procuration : le banquier n'en est
pas propriétaire, mais agit comme mandataire de son client, responsable de

a e8 fautes, m@mes légeres,

cealens
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Le banquier est ligéremert rémunéré pour les services qu'il rend : il est en

effet responsable comme tout mandataire, Ctlest pourquol les banciuea font en
général des réserves dans la lettre dlouvertur de compte sur les conditions dlen=-

caissament, réserves qui ne sont pas toujours aceuneillies par leg tribunaux, suw
tout en cas de faute lourde {non préeentation, omission de protdt, etc),

Dans la pratique les effets sont souvent remis au banquier endossés en blanc,
ce qui pese la question de la propriété des effets lorsque le produit de 'encaise
sement vient se fondre dans le compte courant (le client ne renonce=t=il pas 2

tous droits sinon de se faire criditer de sa remise ?)

Les fonde qui proviennent de l'encaissement ne sont disponibles que si 1'effot

est payé ct apres dchéance,

Dans la pratique, les banques attendent quelques jours apres 1'échéance pour
créfliter leur client des encaissements : durée plus ou moins longue suivant 1*4-
loignemeant du lHeu de domiciliation et qui correspond 3 une probabilité : Deffet
n'étant pas revenu 2 la banque apr¥s une certaine date eot présumé payé - et

done cridité en compte,

Mais le cHent peut demander 3 son banqguier "un avis de sort", clest-a-dire
une comnmunigation expresse de son correspondant pour savoir, sans attendre le

délal précité, si 'effet a St€ normalement réglé & son échéance,

Llescompte en compte ¢ Il permet au client de disposer du produit de ses
remises 3 l'oncaissement dans la mesure de ses besoins, {lest en fait un vérita-

ble débit en compte courant garanti par des effets 2 1'encaissement, Toutes les
banques ne le pratiquent pas,

Lorsqutun effet & 'encaissament est 1mpa.yc,, la 'banquier mandataire doit le
faire protester dans les délais légaux s'1l/atipu1é avec frais, La banque ne se
charge jamais des poursuites pour le compte de son cHent,

D) Autres moyens de réglement,

I - Le billet 2 ordre

Définition :  T.e billet & ordre est un dcrit par laquel le souscripteur,

slergage 2 payer & une personne désignée une certaine somme 2 terme,

Y AN



A la différence de la lettre de change, le billet & ordre, qui n'en est Alaile

lours qulune variété, ne comprend que deux personnce :

» la créateur @ le débiteur

= 1o bénéficiaire ¢ le créancier

Intérdt du Bi.}let 32 ordre

Le billet 3 ordre est une promesse purc et simple de réglement, Mais ala

différence de la reconnaissance de dette, il permet comme effet de commerca :

» 1a transmission de la ¢réance par endos,

= 1z reaours au droit cambiaire en cas de non paiement,

Utilieation . Le billet & ordre stemploic & l'occasion dtun pret, de vente 2 tem=
péramment, de vente de fonds de commerce,il porte alors le nom de '"billet de

fonds"

Conditions dl'existence !

Comme pour la lettre de change, pour &tre considéré comme tel, le hillet A

ordre doit comprendre nécessairement certaines mentions @

« dénomination "billet & ordre" ou clause "ordre"

- promesse pure et simple de réglement ;

- indication de 1'échéance, du licu de paiement ;

~ nom de celui & Dordre de qui le paiement doit 3tre fait ;
-~ date, liecu de création, signature,

Le régime fiscal est identique 2 celui des autres offets de commerce,
Le billet & ordre se transmet comme la lettre de change, Les regles concer-

nant les endos sont identiques,
Le paiement répond également aux mémes regles,

En cas de non paiement, le billet 3 ordre bénéficie comme la lettre de chane
go des facilités du droit cambiaire,

Toutefois, alors que les obligations prises par la lettre de change sont touw-
jours considérées comme actes do commerce, les litiges nés d'une contesta=
Hor. sur les billets  ordre reldvent indifféremment de la juridiction civile ou

commerciale,

R
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II » Le virement

1.c virement est 1'opération qu'effectuc un banquier lorsqulil regoit ordre |
dtun de ses cHents de débiter son compte d'une somme déterminée pour en

créditer soit le compte dfune tierce personne, soit un autre de ses comptes,

Le virement correspond 2 un véritable mandat fourni au banquier,
Clest un transfert de fonds réalisé par simple jou d'écriture,

Différence avec le chiéque

8
Le virement répond aux m®meMosoins que le chique, mais il eat moins

complet et moins utilisé que ce dernier,

Son utilité réside en sa simplicité,

Le virement n'exige pas un formalisme spécial ¢ il pout 8tre donné au ban-
quier par lettre ordinaire : il n'y a pas de formule obligatoire, encore que

certaines banques possédent des formules spéciales,

51 le cheéque, des sa remise, transfere la propriété de la provision, le vi-
rement au contraire, n'assure un transfert qulune fois ltordre dv clent réa-
lisé (s} le donneur dlordre tombe on faillite avant la réalisation du virement,

3 1a différence de ce qui arrive pour le chique, 1'ordre nlest pas exécuté),

Si, en l'absence de toute provision, le virement n*est pas possible, le ban~
gquier ne 'exécute pas, mais le donneur dtordre n'est passible d'aucune sanc-

tion,

Le virement n'est pas transmissible par endos, Il ne peut circuler sans le

consentement du banquier,

II1 La lettre de crédit

La lettre de crédit et une lettre missive qulun banquier remet 3 son
clent et qui l'accrédite aupres de la caisse dtune agence ou d'une autre ban-
que pour lui permettre de se procurer les fonds dont il a besoin dans une li-

mite de temps et de sommes indiqués,

Intérst : 1a lettre de crédit permet d'assurer un transfert de fonds sans dépla=-

cement d'especes,
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Forme : 11 existe deux types de lettres de cré&dit

= la lettre de crédit circulaire est destinée 2 tous les guichets et 2 tous les

corrgspondants d'une bangue, Elle apporte 2 son titulaire un maximum de faci-
lit&, mais elle comporte des risques de falsification puisque la banque qui peut
8tre appelée A décaisser sur présentation de la lettre ne eait »rien du titulaire,

= La lettre de crédit confirmé { ou avisé) est destinée 2 quelques agences

ou banques bien déterminées, lesquelles sont prévenues par un avis de leur cor=
roapondant qul comporte des indications sur llexistence, le montant et Ia vali-
dité de 1a lettre, Un spécimen de la signature du bénéficiaire est joint 2 1'avis
adressé par l1a banque. Les risques sont ainsi réduits au maximum,

Llusage des lettros de crédit exige toutefois de nombreuses précautions tant
3 leur émission que pour lour paiement, Elles sont réservées 2 une clientile

conmue des banquiers et leur usage est peu courant,

IV Llaceréditif

Llaceréditif est un écrit par Jequel une banque acerédite un tiers 2 dis-
poser dlune somme déterminée, généralement pour une durée limitée, aupres

dtune agence ou dtun correspondant,

A la différence de la lettre do crédit, 1'ouverture de 'aceréditif ne
comports pas de remise magérielle d'un titre au cglient,

Il existe deux types dlaccréditifs :

Llaccréditif simple est consentl pour une somme déterminée d'avance,

valable jusqu'z épuisement de la somme, parfois avec une date dlutilisation li-
mite,

= ILlaccréditif permanent : est consenti pour une somme et une pério-

de détermindes, mais renouvelable jusqu'a révasation expresse,

Généralement cos acerdditifs ne sont pas cumulatifs 3 une somme non
payée dans la période dtutilisation normale n'ast pas reporté’sur la période sui-

vante,

Llaccréditif est un procédé de transmission de fonds essentiellement
utilisé par les ontreprises qui travaillent habituellement sur une place éloignée
de lour sidge social,
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Le paiement de I'accréditif est parfois subordonné A la remise de cer=

taines justifications : factures, documents, etc, I slagit ici de aceréditif dow

cumentaire, treés fréquent celuinaci,

V = le découvert en compte :

1.'idéal pour unc Banque qui consent du crédit 3 un client consiste évie
demment & posséder sur celui-ci les garanties masxima qui lui permettent, en

cas de difficultés, de pouvcir se rembourser de son avance,

Il n'est pas toujours aisé dlobtenir ces garanties du client, soit parce
qu'til ne veut pas les fournir, soit simplement parce qutil n'en a pas la possibi~

lité pratique,

Dans certains cas, les banques font alors bénéficier leur clientele
dfun grédit non garanti, Clest ce qu'on appelle le ""découvert en blanc”, Dans

quel cas ? Comment ?

1°) Dans quel cas ?

Pour pouvoir envisager dlaccorder des avances en blang, le banquier
se doit d'abord d'8tre éclairé sur son clent, Ilintuitus personae joue ici un le
r0le certain, Un client a toujours intérat & 8tre conmu de son banquier et /to-
ndr au courant de ses affnires, & lui fournir régulidrement ses bilans, comptes
d'exploitation, 3 conserver un contact fréquent avec lui, 3 tenir rigoureuso=
ment ees engagements et ses promesses, i justifier sa confiance, i 1'assurer

de sa moralité commerciale,

Le banquier étayera son impression en suivant la marche du compte du
client, en observant ses progres, en visitant son affaire, en prenant des rene
seipnements,

- Lies risques en cas dfavance en blanc, seront ainsi diminués dlautant
qutils soront effectués de fagon progressive. Mais cette vision ntest pas suffi.
sante, car le banquier doit savoir quel usage son client compte faire des fonds

qu'il place & sa disposition.,

Toutefois le concours dtun banquier ne doit pas parer 3 une insuffisan~
ce chronique de fonds de roulement, mais A une insuffisance temporaire, 2 un
décalage de trésorerie, Le banquier n'assure jamais le budget d'un client, mais
sa trésorerid, Autrement dit, argent prété ne doit pas servir 2 des immobili-

sations (ce qui serait de l2 commandite), maie A une pointe dans les besoins de




'emprunteur, namalement remboursable sur des rentrées prévues,
2°) Comment ?
Cotte aide de la banque peut se manifester sous différentes formes

Le prét. Le prét se réalise par la remise entre les mains du client
des fonde empruntés moyennant I'engagement d*un remboursement en une ou

plhasieurs fois A terme,

Ce mode de crédit est surtout employé & moyen ou & long terme, Son
principal inconvénient est de manquer de souplesse, car il est difficile pour

1'emprunteur de savoir longtemps A 1*avance le montant exact de ses besoins,

L'avance e¢n compte, Le banquier permet au compte de son client de
devenir débiteur dans la limite d'un rnaximum donné de facon indicative, Il
existe différents types d'avance en compte @

= Les facilités de caisse asont des avances de trés courte durée, fré-

quemment renouvelées, Normalement le compte doit 8tre alternativement cré-
ditour et débiteur. En pratique, le client sait que la banque accepte de laisser
le compte devenir débiteur du montant de sa facilité chaque fois qu'il le désire
sans qu'il ait besoin d‘upne autorisation & chaque opération, Ces facilités cor=-
respondant le plus souvent 2 un décaissement de Ia banque sur des sommes at=
tondues (crédit '‘du courrier", couverture de chdques, dl'effets, etc),

» Les découverts ont une durée dtutilisation plus longue que la facilité

de caisse et ils correspondant normalement 3 un décaissement massif du client,
Leur durée peut varier de quelques semaines & quelgques mois,
. Les découverts, dans la pratique, peuvent tre accordés de deux
facons :

- Sous forme d'une facilité accordée Qrglemxgnt par le banquier 2 la de-
a devendr
mande de son client, et qui autorise ce dernier/débiteur, en f_onction de ses
besoins, d'un certain mortant et pour une période fixée,

Ce systéme a, pour lo cHent comme pour le banquier, des avantages

f
et des inconvénients,
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Accordée orziilaement, la facilité peut pratiquement &tre révoquée par le ban-
quior sitdt qutilidésire. 5i la situation du client évolue et si la politique de ko
hanque se transforme, le hanquier peut 2 son gré couper la facilité accordée
sans m8me fournir &'explication, L. client se place en quelque sorte 2 la dis-

crétion du banquier,

Inversement, I'absence d'échZance officielle permet au client de rembourser
quand il veut ou comme il peut, Si le banquier est contraint de poursuivre le dé-
biteur en justice pour obtenir le remboursement de son avance, il doit suivre
1a pmwcédure ordinaire eans bénéficier du droit cambiaire, et le client obtien~
dra souvent des délais pour payer, Une partie non négligeable de la trésoreric

du banquier peut ainsi se trouver immobilisée en dehors de sa volonté,

Clast pourquoi le découvert est également accordé :

= Sous la forme d'une facilité reconnue par écrit, fournie par la bangue sur

une demande motivée de son client ot fixant les conditions du découvert,

Ce systetme prend souvent la forme de découvert mobilisg, c'est-a~dire que

le banquier fait aigne:;’%on client un billet & ordre du montant du découvert ac=
cordé et dont 1'échéance cobneide avec celle de la facilitél. Ce hillet, il va lles-
compter et en porter le crédit au compte spécial intitulé : "compte de mobilisaw
tion", A 1'échéance, si la facilité est remboursée, par le client, le banquier dé-
hite normalement 'effet généralement domicilié 3 ses caisses et restitue le bil-
let au client, 5i 1a facilité n'est pas remboursée, la banque peut faire protester

le billet ot en exiger le paiement par les moyens du droit cambiaire,

Ces effets sont appelés "effets de mobilisation " parce quliBpermettaient
jadis 3 1a banque, au moyen dlune troisitme signature fournie par un avaliste
ou une deuxidme banque, de réescompter I'effet auprés de la Banque fentrale,
Aujourdthui, celle=ci ntautorise le réescompte des effets de mobilisation que si,
au départ de 1'opération slle a fourni son accord pour un réescompte éventuel -
Toutefois ce genre d'opération a pris une importarge accrue dans le cadre du

moyen terme,
Cette forme de facilité présente pour le client comme pour le banquier des

avantages et des inconvénients,

Accordée par &crit ou par un billet 3 ordre et avec une échéance fixée, la

facilité ne peut 8tre révoquée avant son échéance, mBme 8i la situation du client

Y




se ‘transforme entre temps, Le banquier est lié jusqu'i l'échéance, Cuelle que
soit la politique menée par son client jusqu'2 cette date, ce dernier demeure as~

suré de sa facilité,

Inversement, le client ast tenu par 1'échéance, 5i la facilité n'est pas rern~
hoursée au terme prévu et si le banquier ne veut pas la rencuveler, il dispose

de tous les avantages du droit cambiaire pour se faire rembourser,

ILe banqguier trouve dans ce systeéme un moyen cfficace pour éviter 1'immeki-

lisation de sa trésorerie en dehors de sa volonté.

I1 faut signaler que, dans ce dernier mode de pratique, le banquier calcule
les agios et commissiomssur le montant du billet, c'estei=-dire sur la facilité ac-
cordée au départ m@me si le client ne D'utilise pa s entidrement, Cette anomalie
apparente s'explique aisément puisque le banquier doit, en fait tenir cet argent
4 la disposition de son clent, m&me s'il ne 1'utilise pas, sans pouvair s'en ser-

vir par ailleurs, Clest au demandeur d'ajuster sa demande 2 ses besoins,

Remarque

On ne saurait trop mettre en garde les usagarode la hanque sur le danger que
représente pour gax la facilité orale, Chaque fois que cela est possible, il faut
exiger du banquier un accord écrit, qui, seul fournit une assurance parfaite,
Clest au client de connaftre aussi exactement que possible ses besoins et ses
pogsililités, Clest 13 une question comptable, Tant il est vrai qu'une entrepri=
s8¢, pour fonctionner efficacement avec ou sans le secoura de son banquier, doit
travailler avant tout 2 la lecture de ce barometre indispensable que constitue la
comptahbilité,

VI -« Les services financiers rendus par les banaues -

5ous le nom de "services financiers'' sont désignées toutes les opérations
mobilitres pour lesquelles les différentes sociétés émeottrices ; Etats, collecti-
vités publiques, sociétés industrieclles et commerciales, réclament le concours
de certainee banques, Ce concours est particulidrement précieux en raison de
'organisation bancaire, tant sur le plan technique {connaissance du marché,
précision, rapidité des opérations) que sur le plan commercial (multiplicité des

succursales des guichets, relations avec la clientdle),




.

a) Avantages pour les banques.

Les sociéténs, en se débayhssant de toute une partie du travail nécessia

_té par "le service des titres", s'alleégent considérablement d'opérations cora-

ent
plexes et nombreuses qui leur demanderai/un personnel spécialisé qu'elles ne

possident pas et qu'elles n'ont pas d'ailleurs d posséder,

Les bangues sont naturellement mieux outillées que les grandes socié-

- &8 pour assurer ce travail, Ellas disposent notamment d*un réseau de guichets

dans tout le 5énégal, Elles se trouvent partout "2 la porte" de l'actionnaire,

De ¢e service, elles tirent des avantages matérield rémunération par
les sociétés, détention de fonds pour le compte de ces sociétés, contacts éven-
tuels avec de nouveaux clents) etmoraux (prestige pour les banques lorsqulil
slagit de Bociétés tres importantes, développement de la confiance de la clien-
tele ote).

b) Avantapes pour les particulicrs

Dans la mesure ol le service financier d'unc société est assuré. par
une ou plusieurs banques, un particulier pe‘lit aisément obtenir les renseigne-
ments qu'il désire ou pratiqu;/ facilement unc opération financitre dans un quel-
conqueo guichet, 5%l stagit d'un client de la banque, cette dernidre devancera
m&me ses demandes en letemant au courant de toutes les opérations gui se rap-
portent aux sociétés concernées, L.as rapports entre l'actionnaire ou l'obliga~

taire avec telle ou telle société seront facilités, développés, rendus plus étroits,

e plus, les détenteurs de capitaux savent que lorsquiune banque ac=
cepte dlassurer le service financier d'une société, ce n'est qu'apris avoir étu~
dié longuement les conditione dans lesquelles la société travaille, Cette caution
morale apportera la tranquilité ot, cffectivement; le plus souvent la sécurité
aux épargnants,

Le r8le des banquiers dans le domaine des opérations financitres est

done tres vaste ettwrds utile,

Muelles sont maintenant les catégories de services qu'une banque peut ainsi

rondre 2 sa clientéle ?

1°) Emission dea valeurs mobilidres,

conlenn




Une remarque

L'exposé que nous faisons, sous cette rubrique, s'inspire 3 la fois de 12 14~
gislation et de la pratique bancaire francaise, Nous ne lui donnons donc qutune
valeur d’exemple avec toutefois 1o souhait que I'évolution de nos affaives nous
- ¢onduira 3 gglles pratiques,

Il faut cependant souligner que certaines de ces pratiques bancaires sont dé-

j& utilisées par les banques opérant au Sénégal,

~ Les banques prétent leurs guichets pour favoriser la distribution dane le pu-
blic de nombreuses valeurs mobilidres, Elles peuvent se charger m&me de 1'é.
tude des marchés pour la création d'unc affaire {quoique ce r6le soit dévolu & la
SONL"PI et 3 Ja SONAGA au Sénépgal), de IMntroduction dtun titre en bourse si ks
valeurs sont cttées ( la bourse nlexistant pas enoore au Sénégal) ; parfois elles

affaive
premnent des participations soit pour contrOler/scit pour revendre les titres,

11 est possible aux guichets des banques :
- d'acheter les emprunts de 1'Etat (rentes, obligations du trésor, bons du

trésor),

- dfacheter des obligations ct des actions émises par des scciétés privées,

II -~ Services ultérieurs

Les banques pretent leurs guichets et leurs organisations pour assurer le ser-

vice des titres émis par les sociétés,
Les services rendus peuvent 8tre de toutes sortes :

Paiement des coupons et remboursement des titres amortis , "domiciliés" chesz

le banquier, soit directement aux porteurs des titres, soit & diautres tanquiers

4 qui ils ont ét& remis X "I'encaissement?.

Opérations pour compte de la clientdle,

51 les banques interviennent scuvent comme mandataires des sociétés dmet-
trices dont elles assurent le service financier, elles agissent également comme

mandataires des capitalistes (i1 faut éntendre par 12 les détenteurs de capitaux).
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Placement des titres,

Le placement des titres par les banques nlest pas développé au Sénégal coma
me en France ol 11 est devenu le mode normal de toucher le plus grand nomae
bre d'épargnantg, Il nous paraft nécessaire dien parler, espérant que dans un
prochain avenir, le volume ot I'importance des affaires nous conduirons 3 l'ue

tilisation de tels précédés.

Cela dit, les banques peuvent, en dehors de tout mandat de la société émet-
tre, conseciller des titres 3 leur clienttle et souscrire pour leur compte, etc,
La banque ne saurait toutefois garantir la valeu:_' du placement et étre tenue
pour responsable, sauf faute grave évidemment : indications imprqd_entes, prosw

i incombe
pectus erronés, etc, Il existe toutefois une responsabilité morale/au bane
quier puisque 1'épargnant se confic 2 lui : c'est pourquoi, en France, les ser-
vices des titres des banques sont particulidrement organisés pour ne pas déce=

volr leur clientele,

Payement des coupons, L.es banques r2glent souvent des coupons dont le paice

ment ntest pas domicilié¢ & leur caisse, surtout quand il s'agit de valeurs con-
nues, Clest pratiquement une espece d'escompte de nature particulidre. qui
donne lieu & la perception dtune commission proportionnelle a 1'importance des

sommes avancées,

Les hanques sont tenues de déelarer 2 adminiastration fiscale le montant
des intéréts et dividendes encaissés par leur intermddiaire (annuellement pour
les sommes portées au crédit des comptes § mensuecllement pour les reglew
ments par chiques), Ces déclarations permettent & 1'administration fiscale

dteffectuer des recoupements de déclarationa,

Cpérations diverses,

Les banques, m&me lorsqufelles ne sont pas domigiliataires, accomplis-
sont presque toujours, 2 la demande de leurs clients, les “diverses copératiens

sur titres que nous avons examinées plus haut,

Ce travail est particulitrement utile, parce qulil 4vite } la client2le tout dé=

rangement, Le capitaliste, qui connalt son banguier, sait qu'il sera mieux con=

seillé’ et micux servi dans la banque dont il est client, En échangae de ce sorvice,

le banquier pergoit une commission généralement modique.
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